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KISTENWEISE

Rolf Wernisch und Michael Lebesmiihlba-
Gher Vefl(ﬂllfﬂl'l G'Sllﬂdes. se"e g Folo: Griefenbick

‘ snde Ko aus der Kiste

Statt Dosenfutter bieten zwei Kramsacher Unternehmer Gesundes. Kistenweise. Die Tiroler Ge-
miise- und Késekisten kommen bei den Kunden an. Nicht nur im Unterland.

Kramsach — Am Anfang stand
eine Idee: gesunde Nahrung,
von der Konsumenten und Pro-
duzenten profitieren. Das Re-
sultat: die Tiroler Gemiise- und
Kisekiste. Jetzt bestellen mehr
als 3.000 zufriedene Kunden bei
Michael Lebesmiihlbacher und
Rolf Wernisch aus Kramsach.
Der Schliissel lag in der Di-
rektvermarktung, mit der Le-
besmiihlbacher interessierte
Konsumenten und hochqualita-
tive Erzeuger zusammenbrach-
te. 2005 startete er mit der Ge-
miisekiste und 150 Kunden,
hauptsidchlich Freunde und
Bekannte. Jetzt sind es 2.700.
., Wir verzichten weitgehend auf
Werbung und vertrauen auf die
personliche Weiterempfehlung.
Wenn jemand vom Produkt be-

geistert ist, dann erzihlt er es

auch weiter®, ist Lebes-
miihlbacher iiberzeugt.

Inhalte variieren

2006 startete die
Kisekiste. Der Vor-
schlag dazu kam
von der Berufs-
schule Wargl, de-
ren Schiiler an ei-
nem Projekt zur
Rettung kleiner
Kisereien arbei-
teten. Rolf Wer-

-nisch war sofort
dabei und im Ok-
tober wurden die ers-
ten Kisekisten zugestellt.
Mittlerweile sind es rund 600
Kunden, die alle 14 Tage ei-
ne Kisekiste vor die Haustiire
geliefert bekommen.

Die Gemiisekiste gibt es ein-
mal in der Woche, im Winter

einmal monatlich, Der Inhalt ist -

abhidngig von der Saison, und

auch die Kisesorten wechseln
sich ab. ,,Die Milch kommt im
Sommer direkt von der Alm,
und es gibt keine Silofiitterung.
Vieles ist bei den kleinen Senne-
reien noch Handarbeit, Die Qua-
litdt der Berg- und Heumilchké-
se ist hochwertig, und das spiirt
man auch im Geschmack®, er-
kldrt Wernisch.

Wenig Werbeaufwand

Knapp 15 Euro kostet eine
Kisekiste mit einem Kilo Kiise
und einem
Aufstrich

oder But-
ter. Die
Gemii-
sekiste
gibt's um
rund neun
Euro.

Die Sennerei und die Landwir-
te bekommen rund ein Drittel
mehr als von den GroBhandels-
ketten. Dass die Preise trotzdem
so giinstig sind, geht nur, weil
der Zwischenhandel wegfillt
und wenig Werbeaufwand be-
trieben wird.
Lebesmiihlbacher kiimmert
sich personlich um das Control-
ling der Bauernhofe. ,,Es muss
nachhaltig produziert werden.
Wir wollen nicht, dass der Bo-
den ausgebeutet wird. Das Ge-
miise soll ja in drei Jahren noch
genauso gut schmecken®, sagt
er. In jeder Kiste gibt es au-
Berdem ein .Ge-
leitwort*™
mit inter-
essanten
Infos
und

Rezepten. Und auch in seiner
Freizeit ist Lebesmiihlbacher
,»ganz bio*: ,In meinem Gemii-
se- und Beerengarten kann ich
mit meinen Hinden in der Erde
wiihlen und auch philosophie-
ren. Der Gemiisegarten ist so-
zusagen mein geistiges Reich®,
erzihlt Lebesmithlbacher, dem
auch weitere Hobbies wichtig
sind: ,,Letzten August habe ich
mir einen Traum erfiillt: Meine
Frau und ich haben angefangen,
Golf zu spielen!*

Kisten-Expansion geplant

Auch Wernisch bleibt nicht
viel Zeit fiir Hobbys. Der
46-Jdhrige beliefert selbst zwei
Gebiete, der personliche Bezug
zu den Kunden ist ihm wichtig.
,»S0 viel Riickmeldung bekommt
man sonst nirgends mehr. ,Dan-
ke und ,Super® hore ich oft von

meinen Kunden®, sagt Wer-
nisch. Neben diesem ,,nor-
malen” Job hat er noch
ein zweites Standbein:
Er unterrichtet Yoga
in Kramsach. Der
gebiirtige Kédrntner
schitzt die Tiro-
ler Berge, nur
die Seen fehlen
ihm ein wenig.

Die Gemiisekis-
te gibt‘s mittlerwei-
le schon im Salzkam-

mergut, die Kisekiste
in Linz. In ein paar Jah-
ren soll es die ,,g‘sunden
Kisten“ in jedem Bundes-
land Osterreichs geben, so
lautet zumindest der enga-
gierte Plan.

Weitere Infos dazu sind im
Internet unter www.gemue-

Rolf Wernisch (1.) mit seiner Kasekiste und Michael Lebesmiihlbacher mit sekiste.ar oder www.kaese-
Folo: Griekenbock  Kiste. at erhdltlich.

der Gemiisekiste.



